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Controcorrente / Dal gigante alle piccole imprese

Un incubatore contro la ritirata industriale

In ottobre
le Pmi insediate

saliranno a otto

| gigante cede. ma i piccoli ten-
'Igono. Anzi investono. Teatro del-
la pilt grande "ritirata industria-
le” d'ltalia, nel quartiere Mirafiori
¢’'e anche chi prova
ad andare controcor-
rente.
Fortemente  in-
centivato dal pubbli-
co. ma comungue
ci prova. Scenario
dell’operazione ¢ lo
stabile di una via
privata che si atfac-
cia su corso Tazzoli, a pochi passi
dal grande stabilimento di Mirafiori.
E qui che si trova 'incubatore per le
imprese Lisem. laboratorio per lo

sviluppo economico di Mirafiori na-

to dentro al progetto Urban da una

partnership che comprende Csi (nel

ruolo di capofila). Corep, Csp, I'in-

cubatore del Politec-

nico di Torino I3P

e Plstituto superio-

re Mario Boella per

le tecnologie
dell’informazione

Le imprese at-

tualmente insediate

sono cinque (per un

totale di 13 addet-

ti), ma dal primo di ottobre la pattu-

glia vedra tre nuovi ingressi.
11 filo rosso sono le nuove tecnolo-
gie. Affiancato a due altri incubatori

(per I'e-commerce e la multimediali-
ta), l'armmbiente protetto di Lisem
«punta a ospitare all’interno dei suoi
locali nuove attivita imprenditoriali,
fornendo spazi e supporti a costi r-
dotti per venire incontro a chi vuole

'A confronto

| principali indicatori socio-economici del quartiere Mirafiori Nord (area Urbana)

e di Torino

Numero

Area imprese

Popolazione

1.200

Persone
disponibili
al lavoro
ogni 100
abitanti

Persone
disponibili
al lavoro

Imprese

ogni 100
abitanti

w 24193 500 350
Torino 899915 101371 1130 20359 3.40
Fonte: Lisem

diventare imprenditore», spiega il di-
rettore Nicola Bizzarro.

Pur restando una goccia nel mare,
il laboratorio comincia comunque a
dare i primi frutti. Come nel caso
della Safan Bionformatics, societa
unipersonale sviluppata da Luisa
Pugliese nell’ambito della decodifi-
cazione del genoma: «L’incubatore
— racconta la titolare — mi ha con-
sentito di riorganizzare e sistemati-
cizzare la mia attivita, che in passato
svolgevo da casa. Senza contare i
contributi per 1’acquisto dell’attrez-
zatura». A soli otto mesi dalla costi-
tuzione, la societa conta un portafo-
glio clienti di tutto rispetto, che com-
prende alcune multinazionali della
farmaceutica.

Punta invece all’ambizioso tra-
guardo dei 100mila euro di fatturato
la E-Mentor. spin off specializzato
in progetti di e-learning che in nove
mesi ha gia collezionato 30 clienti,
«tra i quali — sottolinea Manuela
Martini, uno dei tre soci fondatori
— spiccano Provincia di Milano e
Hitachi». Tra i primi arrivati, inve-
ce, & la Hyperfilm, un altro spin off
(nato a marzo 2003) che ha sviluppa-
to un «software capace di gestire
materiale video digitale arricchito»,
spiega la borsista Marcella Arrabi-
to. Proprio grazie a Lisem, per la
societa & ancora presto per parlare di
bilancio: «In questi primi mesi —
prosegue Arrabito — ci siamo con-
centrati sugli aspetti tecnici del sof-
tware. D’ora in avanti ci concentrere-
mo sul mercato, che sembra promet-
tente».
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